
Key Account Manager (m/w/d) 
Großhandel ÖSTERREICH

Werde Teil von Bilton Ledon Technology – wir suchen dich!

AB SOFORT VOLLZEITAUSSENDIENST:  
ÖSTERREICH 

BETTER
TEAM
BILTON LEDON TECHNOLOGY

Gewerbepark Harham 2 
A-5760 Saalfelden 
+43 6582 711 64

www.better-light.at

BILTON LEDON Technology, mit Sitz in Saalfelden, Österreich, ist ein führendes und innovatives 
Unternehmen in der Beleuchtungsindustrie. Wir entwickeln, produzieren und vertreiben 
weltweit hochwertige LED-Lichtlösungen und Betriebsgeräte. Zur Verstärkung unseres Teams 
suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine/n Key Account Manager/in.

Deine Aufgaben
• 	 Kundenbetreuung: Pflege und Ausbau langfristiger Beziehungen zu unseren 
	 Schlüsselkunden.
• 	 Vertriebsstrategien: Entwicklung und Umsetzung maßgeschneiderter 
	 Vertriebsstrategien zur Maximierung des Umsatzes.
• 	 Markt- und Wettbewerbsanalyse: Identifizierung von Marktchancen und -trends, um 
	 unser Produktportfolio strategisch zu erweitern.
• 	 Vertragsverhandlungen: Führung von Vertragsverhandlungen und Sicherstellung 
	 optimaler Vertragsabschlüsse.
•	 Projektmanagement: Steuerung und Koordination von Kundenprojekten in 
	 Zusammenarbeit mit internen Abteilungen.
• 	 Berichterstattung: Erstellung regelmäßiger Berichte und Analysen zur Vertriebsleistung.
• 	 Zusammenarbeit: Enge Kooperation mit anderen Abteilungen zur 
	 Verkaufsprozessoptimierung.

Dein Profil
• 	 Mehrjährige Berufserfahrung im Key Account Management oder einer vergleichbaren 
	 Position, idealerweise in der Beleuchtungs- oder Technologiebranche.
• 	 Hervorragende Kommunikations-, Präsentations- und Verhandlungsfähigkeiten.
• 	 Ausgeprägtes strategisches und analytisches Denkvermögen.
• 	 Stark ausgeprägte Service- und Kundenorientierung mit einem Gespür für Markttrends.
• 	 Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift.
• 	 Hohe Flexibilität und Bereitschaft zu regelmäßigen Reisen im In- und Ausland.
• 	 Vier Außendienststage pro Woche - regelmäßig und planbar

Wir bieten
• 	 Attraktive Vergütung: Ein wettbewerbsfähiges Gehaltspaket inklusive 
	 Bonusmöglichkeiten und Firmenwagen.
• 	 Umfangreiche Fortbildungs- und Entwicklungsmöglichkeiten.
• 	 Ein motiviertes Team und ein modernes, dynamisches Arbeitsumfeld.
• 	 Eine offene und kollegiale Unternehmenskultur mit flachen Hierarchien.

Attraktive Vergütung
Dich erwartet ein wettbewerbsfähiges Gehaltspaket inklusive Bonusmöglichkeiten 
und Firmenwagen. Das tatsächliche Gehalt orientiert sich am Kollektivvertrag und wird 
abhängig von Qualifikation und Erfahrung individuell vereinbart. 

BEWERBUNG
Bitte sende Deine vollständigen Bewerbungsunterlagen mit Gehaltsvorstellung und 
frühestmöglichem Eintrittstermin an personal@bltechnology.at kurz durch, 
wenn du Fragen hast: +43 6582 711 64.


